
Agosto 1: Día de la Alegría

Agosto 14: Día del Niño 

Agosto 15: Asunción de la

Virgen 

Agosto 19: Día de la

fotografía

Agosto 20: Natalicio de

Bernardo O’Higgins (Chillán y

Chillán Viejo) 

Agosto 29: Día Mundial del

Videojuego 

julio 1: Rebajas Invierno

Julio 16:  Solemnidad de

la Virgen del Carmen,

Reina y Patrona de

Chile

Julio 21: Día del perro 

Julio 30: Día de la

amistad 

Enero 1: Año Nuevo

Occidental

Enero 6: Día de los Reyes

Magos 

Enero 7: Rebajas verano

Noviembre 1: Día de

todos los santos 

Noviembre 11-12: 11.11

Alibaba Singles Day

Noviembre 19: Día del

hombre

Noviembre 21: Inicio de

la Copa del Mundo de

Fútbol Qatar 2022

Noviembre 24: Día de

Acción de Gracias 

Noviembre 25: Black

Friday

Abril 2: Inicio Ramadán 

Abril 10: Domingo de

Ramos

Abril 10-16: Semana Santa

Abril 13: Día del Beso 

Abril 17: Domingo de

Resurrección (Pascua)

Abril 22: Día de la Tierra 

Abril 23: Día Internacional

del Libro 

ABRIL

NOVIEMBRE

Septiembre 5: Día de la

Paz

Septiembre ~15: Comienzo

Primavera-Verano

Septiembre 18: Fiestas

Patrias

Septiembre 19: Día de las

Glorias del Ejército

Septiembre 20: Día de la

Primavera

Diciembre ~1: Liquidación verano 

Diciembre 8: Día de la

Inmaculada

Diciembre 16-24: Posadas 

Diciembre 18: Final de la Copa

del Mundo de Fútbol Qatar 2022

Diciembre 24: Noche Buena

Diciembre 25: Navidad

Diciembre 28: Día de los Santos

Inocentes 

Diciembre 31: Fiesta de Fin de Año

Octubre 4: Día Mundial de

los Animales 

Octubre 4-6: Cyber Monday

Octubre 10: Día del

Descubrimiento de Dos

Mundos

Octubre 15: Día del Abuelo

Octubre 16: Día del Maestro

Octubre 19: Cáncer de

mama

Octubre 29: Final

Libertadores

Octubre 31: Día de Iglesias

Evangélicas y Protestantes

Octubre 31: Noche de las

Brujas / Halloween 

AGOSTO

JULIO

OCTUBRE

Marzo ~1: Vuelta al Cole

Marzo 8: Día de la Mujer 

Marzo 15: Día del

Consumidor

Marzo ~15: Lanzamiento

Otoño-Invierno

Marzo 17: Día de San

Patricio

Marzo 19: Día del Hombre

Marzo 20: Comienzo Otoño

Marzo 27: Gala de los

Oscar

MARZO

FEBRERO
Febrero 7: Super Bowl

Febrero 12: Año nuevo

chino 

Febrero 13: Día del Soltero 

Febrero 14: Día de San

Valentín

Febrero 15: Día de la

Familia 

Febrero 17: DÍa del gato 

Febrero ~27: Carnavales 

ENERO

Mayo 1: Día del Trabajador 

Mayo 2: Fin del Ramadán 

Mayo 8: Día de la Madre 

Mayo 15: Día de la Familia

Mayo 21:  Día de las

Glorias Navales

Mayo 26: Día de la

Ascensión   

Mayo 28: Final de la

Champions League 

Mayo 30-1 Junio:       

 Cyber Day

MAYO

Junio 2-19: Finales de la

NBA 

Junio 7: Día de la Batalla

de Arica y Parinacota

Junio 16: Corpus Christi 

Junio 19: Día del Padre

Junio 19-22: Walmart Prime

Day Sale

Junio 23: Día de San Juan 

Junio 27: San Pedro y San

Pablo

Junio 28: Día Internacional

del Orgullo LGTBIQ+

JUNIO

SEPTIEMBRE

DICIEMBRE

CALENDARIO
COMERCIAL
PARA MARKETING & ECOMMERCE

2022CHILE

Campañas para e-commerce: Google
Shopping y Facebook Ads

Si estás buscando formación, aquí te dejo estos
recomendados cursos:

CURSOS ONLINE PARA
APRENDER A REALIZAR
CAMPAÑAS ECOMMERCE

P A R A  M Á S  D E T A L L E S ,  V I S I T A

W W W . E X P E R T O S N E G O C I O S O N L I N E . C O M

Campañas para e-commerce: Google
Shopping y Facebook Ads

Desde 9,90 € Desde 9,90 €

FECHAS ESPECIALES 2022

Planificación
Decide qué ofertas hacer, cómo las vas a ofrecer y haz tus
campañas con tiempo anticipado. Así, avisando, los clientes
se prepararán para comprar y así no improvisarás (+ventas). 

Créate un calendario propio con tus campañas. P.E. toma
las fechas promocionales y vas marcando, 3-15 días antes
hasta la fecha, una serie de acciones que ir realizando.

Los principales pasos para realizar una campaña de
promoción online son:

CONSEJOS PARA CREAR
CAMPAÑAS DE PROMOCIÓN

Diseño
Haz varios diseños gráficos con tus promociones, ponlos a
prueba y usa los mejores. Recuerda que deben ser 20%
máximo texto / 80% imagen (la imagen que sea profesional).

Inversión
Sin inversión no habrá nuevos clientes. Empieza probando con
pequeñas cantidades y súbelas en campañas ya probadas.
Cuidado con quedarte sin productos por la alta demanda.

Social Media
Crea estrategias sólidas en redes. Que incluyan no solo
posteos semanales de contenidos virales sino que estén
apoyadas por publicidad y con campañas de influencers. 

Así tus ofertas llegarán a más gente y en distintas
modalidades. Esto te dará una oportunidad de encontrar qué
productos se venden mejor según que formato.

Incentivos
No solo es captar nuevos clientes sino hacer que los que ya
tienes compren de nuevo. Da razones a tus clientes para
que compren a través de Newsletters, remarketing, red social..

Medición
Ten en cuenta tanto métricas pasadas como pronósticos de
la nueva estrategia para poder mejorar los resultados en los
próximos años e identificar qué funciona y qué no.

Incentivos
No solo es captar nuevos clientes sino hacer que los que ya
tienes compren de nuevo. Da razones a tus clientes para
que compren con Newsletters, remarketing, redes sociales..

https://www.expertosnegociosonline.com/portada-asesorias/
https://www.domestika.org/es/courses/139-introduccion-al-e-mail-marketing-con-mailchimp?atag=ac1d5e&utm_medium=affiliates&utm_source=danielmatesa_ac1d5e
https://www.domestika.org/es/courses/2436-campanas-para-e-commerce-google-shopping-y-facebook-ads?atag=ac1d5e&utm_medium=affiliates&utm_source=danielmatesa_ac1d5e
https://www.domestika.org/es/courses/2436-campanas-para-e-commerce-google-shopping-y-facebook-ads?atag=ac1d5e&utm_medium=affiliates&utm_source=danielmatesa_ac1d5e
https://www.domestika.org/es/courses/139-introduccion-al-e-mail-marketing-con-mailchimp?atag=ac1d5e&utm_medium=affiliates&utm_source=danielmatesa_ac1d5e
https://www.expertosnegociosonline.com/como-promocionar-un-producto/

